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Entrepreneur’s NAME: Manuel Pérez
Email: mpsorullo@gmail.com

On-line Submission Sample

1. Summary:  Describe your business idea.  This section will be used for public disclosure of ideas/business plan submitted.  Do not disclose proprietary information or technology. (100 words)
Esta idea surge de la experiencia en nuestro restaurante donde actualmente hay un consumo de 5,000 sorullitos de plátano mensuales. La idea es darle la oportunidad a las personas en sus hogares de consumir el sorullitos de plátano gourmet marca Sabroso, el cual contiene un sabor y valor nutricional superior al sorrullito tradicional. La forma en que lograremos esto será ofreciendo empaques de 24 y 48  sorullitos congelados que serán vendida a través de supermercados y otros establecimientos. Con la visión en un futuro de exportar el producto al mercado norteamericano y de latinoamerica. 
2. Product/Service Proposed:  Describe the proposed product/service including value proposition and customer benefits.  What important need would you fill with your product/service? (300 words)  

Nuestro producto será empacado en cajas de 24 y 48 sorullitos, y serán congelados dentro de bolsas especiales que sirvan para la protección del sorullito gourmet en el viaje de camino a los supermercados y las residencias. Nuestra proposición de valor incluye conveniencia y valor nutricional. El sorullito es un producto conveniente para la preparación de rápida de entremeses o para picar antes de la comida. La idea es que el ama de casa pueda ofrecer los sorrullitos de plátano con lo que desee para crear exquisitos entremeses con el sabor a plátano. Además, El sorullito de plátano es una alternativa saludable en comparación con otras frituras ya que es un antioxidante con una buena fuente de vitaminas C, A  y complejo B. El consumo de plátano cubre el 38% de la cantidad requerida diariamente de vitamina A y el 47% de acido ascórbico. 

Los sorullitos de plátanos estarán disponibles para la compra en una variedad de establecimientos  al alcance del ama de casa. Las razones principales por las cuales el producto tendrá tanta aceptación son: el delicioso sabor criollo, el valor nutricional, la oportunidad de crear diversidad de platos “homemade” y su fácil preparación.

3. Target Market and Customer:  Estimate size and value of the overall market for your product or service, provide as much support as you can for your estimates.  Who are your customers? Why will they buy this product/service at a price that will generate a profit for you? (300 words)
Según consumerreport.org, en el 2008, en Estados Unidos el consumo de plátano es de 108.9 millones de toneladas con un crecimiento estimado anual de 29%. China demuestra un consumo de 161 millones de toneladas con un crecimiento de 27.7% anualmente. En Puerto Rico, en donde empezaremos el negocio el Departamento de Agricultura y Hacienda indican que el consumo de plátano crece 5% anualmente. Entre nuestros prospectos clientes se encuentra Puerto Rico, los mercados hispanos principalmente de Estados Unidos y China. El mercado meta son personas que buscan una alternativa al tradicional sándwich compuesto por pan que ofrezca unos beneficios nutricionales. El cliente también estaría interesado en un medio rápido y conveniente para preparar una comida que llene sin necesidad de acompañamientos.  En el sitio consumerreport.org el valor de venta estimado de los productos congelados en los tres países son: Estados Unidos con $290 billones, China con 408,996 yuanes equivalente a $600 billones de dólares y PR con $2.6 millones. Se  planifica que este producto se venderá en el mercado norteamericano a un precio de $2.99 la bolsa de plátanos refrigerados de 10 pulgadas, 1.2 libras de peso, que permitirá la preparación de 5 sándwiches por bolsa. En Puerto Rico, el precio será unos centavos más que en Estados Unidos. Entendemos que este producto transformará el mercado de sándwiches ya que el precio es uno atractivo, considerando que dos lascas costarían aproximadamente unos 60 centavos. Además, el producto se presta para fácil exportación del mismo ya que se encuentra congelado.
4. Competitive Landscape:  Who is your competition?  How is your product/service positioned versus the competition?  Do you have a sustainable competitive advantage?  What is it, and more importantly how will you sustain it over time? (300 words)
Nuestras competencias directa son Caribean Products, Hecho en Puerto Rico y las marcas privadas de cadenas tal como Supermercados Selectos, Walmart, Sam’ club, y otras que ofrecen productos refrigerados hechos de plátano.  Nuestro producto se posiciona como uno de conveniencia que facilita al ama de casa la preparación de una comida rápida y más nutritiva ya que cambia el pan por el plátano, el cual es un antioxidante natural que contiene vitaminas A, C y complejo B. La ventaja competitiva de nuestro producto incluye la utilización del plátano entero para la preparación de sándwiches, y nuestra visión de lanzar el producto a mercados tal como Estados Unidos y  China. También, otra ventaja competitiva tiene que ver con la industria en que se encuentra uno de los socios, cuya familia cuenta con más de seis restaurantes de comida criolla en Puerto Rico y la Republica Dominicana quienes serán los primeros clientes. Lo que nos ayudará a mantener el negocio sustentable es ofrecer una variedad de productos completamente orgánicos que será cultivados en fincas de los socios, que permitirán la producción de plátanos de alta calidad y del desarrollo de variedades nuevas de plátano con mayor valor alimenticio. Finalmente, el consumidor podrá disfrutar en la comodidad de su casa el sándwich de plátano gourmet a un precio completamente accesible al público. 

5. Execution:  Current status of project and clear and detailed milestones (action steps and targets) for next 6-12 months.  What are the estimated resources needed to implement the idea? (100 words)
El producto actualmente tiene un volumen de venta dentro del restaurante de 850 sándwiches mensuales. Las gestiones que se realizaran durante este periodo se incluyen la negociación con compañías empacadoras en Puerto Rico, establecer negociaciones con las principales cadenas de supermercados en Puerto Rico y establecer acuerdos de distribución del producto. Identificaremos posibles distribuidores en Estados Unidos y comenzaremos la evaluación para la posible incursión posteriormente a China. Se requiere una inversión inicial para el cultivo, producción, empacado y congelado, aproximada de unos $60,000 dólares.

6. Team:  Describe the background of each team member.  If the full team is not complete, include a description of ideal background of the potential team members. (100 words)
El equipo de trabajo se compone de Rafael Hidalgo, experimentado agricultor con 23 años de experiencia en cultivo de plátano. Leodany Inojosa, con experiencia en ventas, contabilidad y administración de restaurantes de comida criolla, Manuel de la Cruz, especialista en sistemas de información, con doce años de experiencia en servicio al cliente y Mariano Parlato, con más de 27 años de experiencia en comercio y banca internacional, exportación e importación de productos de consumo. Falta un experto en el área de relaciones internacionales, principalmente con conocimientos del mercado oriental. 
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